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Pourquoi les
entreprises font-elles
appel à vous?
Nos clients souhaitent
généralement optimi-
ser l’organisation de
leur sécurité-sûreté et
son coût de fonction-
nement. En effet, les
mesures prises dans
ces domaines, souvent
onéreuses, font l'objet
d'obligations régle-
mentaires de plus en
plus drastiques dont le
non-respect peut être
sévèrement puni.
Il est vital pour les
entreprises de s'assu-
rer que leurs activités
sont mises en sûreté,
faute de quoi elles
peuvent être confrontées à des problèmes majeurs, que cela
concerne l’atteinte à l’image, la dégradation de l’appareil de
production ou le vol d’informations stratégiques. Ces événe-
ments conduisent invariablement à des pertes d'exploitation.
De plus, une conséquence directe d’un défaut de sécurité ou
de sûreté est l’augmentation des taux AT et sinistralité, faisant
de fait monter en flèche les cotisations et les primes d’assu-
rance.
Or, il est difficile pour une entreprise, en particulier structurée
en multi-sites, d’avoir une maîtrise intégrale de sa sécurité et
de sa sûreté, et ceci pour une question de budget. La multi-
plicité des tâches à accomplir, pour répondre à la diversité des

risques et menaces, requerrait
de disposer d’une palette de
compétences dont le coût en
interne serait prohibitif.
A l’inverse, faire appel à un
cabinet de conseil permet
d’optimiser les fonctions trans-
versales en se recentrant sur le
cœur de métier et d’inscrire
l’entreprise dans une démar-
che d’amélioration continue de
la sécurité, tant sur le plan
technique qu’économique.

Quels sont vos points forts ?
La réussite de notre entreprise
repose essentiellement sur les
hommes et femmes qui la com-

posent, leur expé-
rience en gestion de
projets, notre veille
technologique et
réglementaire per-
manente, et notre
i ndépendance ,
garantie de notre
objectivité. Nos
cinq départements
regroupent 24 col-
laborateurs et nous
sommes en mesure
d’intervenir indiffé-
remment en amont
ou en aval, par des
actions de préven-
tion, des presta-
tions d’audit ou
d’ingénierie sur-
mesure.

Votre offre varie selon les demandes et les secteurs d'activité...
Notre offre peut être ponctuelle, après un sinistre ou un
acte de malveillance, sans oublier l’évolution de la régle-
mentation obligeant nos clients à effectuer des mises en
conformité, que ce soit en termes d’agencement ou d’instal-
lation. Elle peut également être récurrente puisque notre
Département Prévention effectue des visites régulières de
sites.  Nous avons le souci
d’établir des rapports de
visite clairs mais surtout
adaptés à la singularité du
secteur auquel nous nous
adressons en vue de répon-
dre de manière exhaustive
aux besoins du donneur d’or-
dre. Nous permettons d’ail-
leurs à nos clients multi-
sites de piloter leur organisa-
tion globale de sécurité, via
un Extranet que nous met-
tons à leur disposition, ceci afin de faciliter la mise en place
d’une démarche permettant de se conformer tant aux obli-
gations du Législateur qu’aux exigences des assureurs.

PARTENAIRE SÉCURITÉ :
un des leaders indépendants

du conseil en sécurité / sûreté
Disposant de multiples compétences lui permettant d’intervenir à tous niveaux de la
chaîne de sécurité/sûreté, Partenaire Sécurité a innové en créant un service dédié à la
gestion et à l’organisation de la sécurité répondant à la conjoncture.
Entretien avec Dominique Durand, Président fondateur, et Sébastien Mauqué,
Consultant et Chargé d'affaires à la Direction commerciale du Groupe.
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Dominique Durand et Sébastien Mauqué

Plus de 80 références...
...dont une grande partie des
enseignes du CAC 40 forment
la clientèle de Partenaire
Sécurité, que ce soit dans l'in-
dustrie (automobile, pharma-
ceutique, aéronautique, pétro-
lière, chimique, cosmétique et
luxe...), ou dans le tertiaire (les
principales banques pour leurs
réseaux français et internatio-
naux, les grandes administra-
tions tels que le Ministère de la
Justice ou celui de l'Éducation
Nationale..., la plupart des
grandes enseignes de l'assu-
rance, les medias, etc.).

La filiale ACGD
Security...

... est dédiée à l'équipement
de sûreté mécanique et élec-
tronique bancaire. Créée il y a
deux ans, elle a en portefeuille
plus de 200 agences bancaires
appartenant à 3 grosses ensei-
gnes et devrait réaliser pour
son deuxième exercice un chif-
fre d'affaires d’1,2 M€.

Partenaire Sécurité
2, av. Aristide Briand

92220 Bagneux
Tél : 01 58 07 09 94

www.partenairesecurite.com
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